
Información e inscripciones: 96 356 79 45   www.fundacionpascualtomas.org masinfo@fundacionpascualtomas.org 

       

 

      Más de 25 años dedicados a la formación 

tel:+34963567945
http://www.fundacionpascualtomas.org/
mailto:masinfo@fundacionpascualtomas.org
http://www.facebook.com/fundacionpascualtomas
http://www.twitter.com/fpascualtomas/
https://plus.google.com/u/0/+fundacionpascualtomas/posts
http://www.linkedin.com/company/fundaci-n-pascual-tom-s?trk=top_nav_home
http://www.facebook.com/fundacionpascualtomas
http://www.twitter.com/fpascualtomas/
https://plus.google.com/u/0/+fundacionpascualtomas/posts
http://www.linkedin.com/company/fundaci-n-pascual-tom-s?trk=top_nav_home
http://www.facebook.com/fundacionpascualtomas
http://www.twitter.com/fpascualtomas/
https://plus.google.com/u/0/+fundacionpascualtomas/posts
http://www.linkedin.com/company/fundaci-n-pascual-tom-s?trk=top_nav_home
http://www.facebook.com/fundacionpascualtomas
http://www.twitter.com/fpascualtomas/
https://plus.google.com/u/0/+fundacionpascualtomas/posts
http://www.linkedin.com/company/fundaci-n-pascual-tom-s?trk=top_nav_home
http://www.facebook.com/fundacionpascualtomas
http://www.twitter.com/fpascualtomas/
https://plus.google.com/u/0/+fundacionpascualtomas/posts
http://www.linkedin.com/company/fundaci-n-pascual-tom-s?trk=top_nav_home
http://www.facebook.com/fundacionpascualtomas
http://www.twitter.com/fpascualtomas/
https://plus.google.com/u/0/+fundacionpascualtomas/posts
http://www.linkedin.com/company/fundaci-n-pascual-tom-s?trk=top_nav_home
oscar
Texto tecleado
OBJETIVOS

oscar
Texto tecleado
CONTENIDOS

oscar
Texto tecleado
MODALIDAD

oscar
Texto tecleado
HORAS:


	titulocurso: EMAIL MARKETING, TU MEJOR ESTRATEGIA DE VENTA
	horas:  
	objetivo: 
Aprender a promocionar tu negocio o servicios a través de la herramienta más potente: Email Marketing



DIRIGIDO A: profesionales, autónomos, comercios y PYMES

	modalidad: PRESENCIAL
	contenido: 
T1- ¿Qué es el E-mail Marketing,? ¿Por qué es tan importante para mi empresa?: objetivos, ventajas y utilidades

T2- Cómo crear un buena base de datos de clientes y el por qué de su importancia (entrega de una plantilla para el alumno)

T3- Tipos de emailing: campañas, "Newsletters" y "autoresponders" y partes que los componen

T4- Cómo generar contenido en base a los objetivos que nos marquemos:

      Objetivos financieros

      Objetivos basados en el tiempo

T5- Crear imagen de marca

T6- Tipos de mensajes de e-mail marketing: formación, recapitulación y ofertas o promociones

T7- Frecuencia adecuada de envío de emailing 

T8- Herramienta para envíos de emailing: cómo utilizar Mailchimp.

T9- Analíticas de envío: cómo medir la efectividad de tus envíos, cuántas personas lo han abierto, quienes son, qué parte de tu email ha resultado más interesante, etc.

T10- Cómo optimizar y complementar los resultados

T11- Qué es el correo Spam y cómo evitarlo

T12- Cómo conseguir que la gente se suscriba a tu lista de correo.

T13- Consejos para evitar que se den de baja de tu lista de correo 



